Na Slovensko prichadza CENTURY 21 - co na to
NARKS?
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CENTURY 21 vznikla v roku 1971 v USA a v priebehu svojho 39-ro¢ného posobenia na svetovych trhoch sa z
nej stala energicka, rychlo expandujlica a dobre etablovana medzinarodna siet’. V sucasnosti zahrna
bezmala 9 000 fransizingovych kancelarii v 70 krajinach. Vyse 165-tisic maklérov ponUka denne v jej ramci
niekolko milionov nehnutelnosti po celom svete.

Systém skolenia, pomoc pri relokacii, rychlost’ postupu

»Som velmi rad, ze mozem Slovensko privitat' v globalnej sieti. Verim, ze CENTURY 21 Slovakia uvidime uz
Coskoro rast’ a prosperovat’ v tomto rozvijajucom sa odvetvi,“ povedal Tom Kunz, prezident Century 21
Real Estate LLC - generalneho majitela licencie najvacsej rezidencnej realitnej siete na svete a sicasne
dcérskej spolocnosti Reaology Corporation, ktora je globalnym poskytovatelom realitnych a relokacnych
sluzieb.

Za najvacsie vyhody Systému CENTURY 21 ® sa povazuje silna medzinarodna znacka, zdielana
marketingova stratégia, systematické vzdelavanie, referencny systém a spolupraca maklérov, najnovsie
technologie, celosvetova siet’ kancelarii a rozlicné benefity. Uzivatelom licencie poskytuje globalna siet’
neustalu podporu a pomoc, ktord v ramci systému prezentuju vzdelavacie programy, marketingové
nastroje a systémové procesy. Program CENTURY 21® Learning System - Systém skoleni pre maklérov a
brokerov vyhlasil v roku 2006 americky magazin Training za najlepsi vo svojom odbore.

VIP klub CENTURY 21 (klub vyznamnych klientov) ponUka vsetkym ¢lenom osobitn( starostlivost’ a balicek
sluzieb. Makléri disponuju potrebnymi znalostami a nastrojmi, aby spojili predavajucich a kupujlcich
vynimocnych nehnutelnosti. Systém relokacie (prestahovania) je zase napomocny pri stahovani sa za
pracou, z mesta na vidiek, do prirody ¢i do kupelnej oblasti, z drahsej lokality do lacnejsej a pri presune
sidla spolocnosti. SkUsenosti siete zvysuju Sancu klienta na predaj nehnutelnosti za pozadovanu alebo za co
najspravnejsie urcenud trhovu cenu.

Vyska kdpnej ceny nie je pre kupujlcich ¢i predavajlcich najdélezitejsim faktorom. Rychlost’ postupu je
Casto aspekt, ktory rozhoduje o Uspesnom uzavreti obchodného pripadu. CENTURY 21® poskytuje
maklérom najnovsie inovacné technoldgie. Vd'aka nim sa skracuje diZka predaja nehnutelnosti a zvysuje
kvalita jej prezentacie. Portal Century21.com navstivi v priebehu mesiaca az 2,5 milidéna uzivatelov.

Prirodzena selekcia medzi realitkami bude nevyhnutna

,Svojimi skisenostami posunieme realitny trh na vyssiu Uroven, prinesieme zlaty standard a staneme sa aj
na Slovensku lidrom v poskytovani realitnych sluzieb,“ neskryva svoju nie skromnu viziu slovenské
zastupenie CENTURY 21 Slovakia, ktoré planuje v tomto roku otvorit’ u nas 10 fransizingovych kancelarii.
Ako to vsetko v skutocnosti dopadne, je vsak nateraz nezname. Realita byva vzdy trochu ina, nez samotné
predsavzatia. V danej suvislosti totiz vyvstavaju minimalne styri relevantné otazky. My sme zist'ovali mozné
odpovede na ne z pohladu dvoch stran, ktorych sa potencialne tykaja a ktoré by sa v prvom momente dali

oznacit' za ,,konkurencné*.

Daniel Bily, CEO CENTURY 21 Slovakia
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Bolo nacasovanie prichodu najvacsej globalne realitnej siete CENTURY 21 na Slovensko prave v
postkulminac¢nej faze krizy zamerom?

Kazda svetova kriza priniesla vo vSeobecnosti obrovsky Gtlm ekonomiky a nie je tomu inak ani teraz.
Nebolo nasim priamym zamerom vstupovat' na trh v krize, no prave pocas predchadzajlcich kriz
zaznamenala spolo¢nost’ CENTURY 21 najvacsi narast svojich fransizantov. Kriza nie je prekazkou vstupu
nadnarodnej realitnej kancelarie na trh. Prave naopak, ¢oho dokazom je aj Cesko, ktoré sa prave v ¢ase
krizy stalo najuspesnejsou eurdpskou krajinou v systéme CENTURY 21. Velké sietové realitné kancelarie
poskytuju tym mensim moznost’ zvysit ich odbornost’ a profesionalitu, ¢im sa dostan v danom regione o
krok pred konkurenciu. Je totiz prirodzené, ze spolocnosti v ¢ase neistoty potrebuju podporu a pomoc,
ktord im my vieme poskytnUt. Podpora sa tyka uplne vsetkych oblasti poskytovania realitnych sluzieb, ¢i uz
je to riadenie, marketing, administrativa, systémy alebo vzdelavanie.

Ide z vasho pohladu o prilezitost’ zlepsit’ kvalitu a Strukturu konkurenéného prostredia alebo, naopak,
o navysovanie jeho kvantity?

CENTURY 21 prinasa na Slovensko hlavne kvalitné realitné sluzby, ktoré tu do tychto momentov
absentovali. Nasi realitni makléri nebudu len sprostredkovatelia predaja, ale budd hlavne poskytovat
sluzby, co v kone¢nom dosledku, pevne verim, prispeje ku zlepseniu poskytovania realitného servisu na
Slovensku vo vseobecnosti.

Myslite si, Ze vzhladom na privelky pocet realitnych kancelarii zostal u nas este priestor na 50 d’alSich
fungujucich, ktoré tu chce mat’ CENTURY 21 v horizonte piatich rokov?

To, ze je na Slovensku vela realitnych kancelarii, berieme ako velké plus, pretoze my ponikame produkt
uréeny v prvom rade pre existujlce realitné kancelarie. To znamena, ¢im ich je viac, tym je pre nas vacsia
moznost’ vyberu. Vybrané RK ziskaju v danom regione oproti ostatnym velkd konkurencnu vyhodu. Ved' z
kvalitnej, aj ked neznamej realitky sa z noci mozZe stat realitna kancelaria s takmer 40-rocnymi
skusenost'ami, ktoré jej my poskytneme.

Déjde tym, podla vas, nevyhnutne k prirodzenej selekcii resp. k zaniku neefektivne fungujucich
realitiek?

Je to krok, ktory automaticky nasleduje. Podla nasich analyz uz v Case krizy opustilo realitny trh priblizne
20 % realitnych kancelarii. Je to prirodzena selekcia, ktora funguje vo svete od nepamati a tym len
doplnim vase slova, ze vstup CENTURY 21 napomoze urcitym sposobom ku zniZovaniu poctu neefektivnych
a Casto aj spekulativnych realitiek. Majitelom realitnych kancelarii ponikame maximalnu podporu,
teritorialnu jedinecnost’, preto tym, ktori sa v ramci globalizacie trhu rychlo rozhodnu, zaruc¢ime nielen
naskok pred ostatnymi, no rovnako aj posun v hierarchii realitnych kancelarii v regione. Dolezité je dodat,
ze kazda kancelaria ostava nezavisle vlastnena a spravovana.

Martin Lazik, generalny sekretar NARKS (Narodna asociacia realitnych kancelarii Slovenska)

,Pevne verim, Ze medzinarodna siet’, ktora si buduje niekolko rokov svoje meno a imidz, bude prisne
strazit’ kvalitu a dobré renomé aj na Slovensku. AZ prax ukaze, ako prisni budu pri vyberani kancelarii a
nositelov znacky u nas. Narast poctu kancelarii je v mnohych regionoch vnimany kriticky, nakolko trh je v
zasade obmedzeny. Narast o 50 novych kancelarii vsak nepredpokladam, pretoze si myslim, ze do siete
pribudnu aj spolocCnosti, ktoré fungovali na trhu uz predtym - ciZe len budu pokracovat’ pod znackou novej
siete. Uz viac ako rok bojuju realitné kancelarie s krizou, a teda aj s vlastnou efektivitou. Ak nepracovali Ci
nepracuju efektivne, problém s prezitim nastane podla toho, ¢i sa nova siet’ na Slovensku rozsiri alebo
nie.“

Foto - HB Reavis Slovakia
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1, 2, 3 - Aupark Tower v bratislavskej Petrzalke, ktoré si CENTURY 21 Slovakia zvolila za svoje oficialne
sidlo.
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