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Vase spolec¢nost nedavno odstartovala kampan ,,Bezpeény domov*.
Co je v jejim pozadi, pro€ vznikla?

Domnivame se, ze téma bezpecnosti v domacim prostredi je nosné pro celou nasi spolecnost. Ze statistik
vyplyva, ze ro¢né je u nas kvdli Urazu kolem 32 000 déti hospitalizovano a zhruba 200 jich na nasledky
Uraz( zemre. A vétSina Grazl se stane pravé v domacnosti. Je to velké a varovné Cislo - od profesora
Planky z FN Brno vime, Ze pocet smrtelnych détskych Grazu napriklad v Rakousku je diky osvété a
vzdélavani mnohem nizsi. Proto chceme prinést nové podnéty a impulsy k zamysleni. A radi bychom pritom
intenzivné spolupracovali s odborniky na danou problematiku, zejména s lékari a lektory prvni pomoci. (
podrobnéji o kampani)

Volba tématu je nepochybné dobra, bezpecnost je takrka obsesi
moderni spolecnosti - reakce by tedy méla byt vice nez Ziva. Jaka
opravdu je?

Kampan bézi teprve kratkou dobu, proto zadné komplexni vyhodnoceni zatim nemame - k tomu se
dostaneme az na konci roku. Bezpecnost v domacnosti jsme propagovali poprvé na veletrhu Bydleni 2014,
kdy jsme poradali pro navstévniky veletrhu kurzy prvni pomoci a predstavovali jim tzv. ,,bezpecnostni
balicky z IKEA“, zahrnujici tfeba protiskluzovou podlozku do vany, chranice rohd, protipozarni deku a
podobné pomlcky. V kazdém bali¢ku je také brozurka s prvni pomoci. Tento bali¢ek dostavaji nasi klienti
pri prevzeti nového bytu. Prvni reakce nasich klientd jsou velmi pozitivni, pfijemné prekvapené jsou
zejména rodiny, v nichZ jsou malé déti. V ramci kampané jsme se také spolupodileli na usporadani
prednasky pro odbornou verejnost a novinare a predpokladame, ze v komunikaci tohoto tématu budeme i
nadale pokracovat.

Bezpecnost jako takova z hlediska finanéniho urcité predstavuje

1/3


/home/www/stavebni-forum.cz/www/stavebni-forum.cz//data/cms/23137/image-big.jpg
http://www.stavebni-forum.cz/cs/article/23102/zaludna-trampolina-aneb-bezpecny-domov-neni-jen-prazdne-heslo/

zvysené naklady. Obvykle se rikava, ze cesky trh je velmi citlivy na
ceny. Je to tak i ve vasem segmentu?

Tri Ctvrtiny nasi produkce spadaji do stredni tridy, a tam to tak opravdu je. Klienti primarné hodnoti
celkovou cenu bytu, teprve pak zkoumaji cenu v prepoctu na metr ¢tverecni a az poté prichazi na radu
kvalita. My vsichni na to musime reagovat. V zasadé se proto byty zmensuji, usilujeme o maximalné
efektivni vyuziti prostoru, nechceme ztracet ani metr zbytecné chodby, nechceme Zadna hlucha mista.

Jaky je viubec cesky klient?

Mohu-li hodnotit poslednich deset let, kdy pusobim v oblasti rezidenéniho developmentu, a pokud to
porovnam na této Casové ose, pak je nas klient vice sofistikovanéjsi, vzdélanéjsi, narocnéjsi a oproti
minulosti se mnohem vice pta. Neni také vyjimkou, Ze si klient prizve k podepisovani smlouvy pravnika. Na
druhou stranu si - prekvapivé - jen malo klientd prizve k posouzeni technického stavu nové nemovitosti
stavare. Hlavnim faktorem pfi vybéru nové nemovitosti vsak stale zUstava cena. Kazdy klient je
samozrejmé jiny, ale at uz jde o zajemce o bydleni, nebo investora, kazdy hodla ziskat co nejvic za co
nejméné.

Verejnost jisté oceni dohodu vasi spole€¢nosti s Ekospolem a
Trigemou o koordinaci statistickych vyzkum - informace o trhu,

vyvoji nabidky a cen jsou uzitec¢né i pro kupce. Jak se ta dohoda
rodila?

Nijak obtizné. Jednali jsme primarné s Ekospolem a bylo to rychlé a vécné, pricemz pan Korec uz mél
jakousi ramcovou dohodu s Trigemou. Mame spolecny cil. Poustéli jsme na trh kazdy trochu jina Cisla, byt
odlisna jen v radu jednotek, coz mohlo vyvolavat nejistotu. Proto jsme se dohodli na klicovych Udajich,
které sledujeme a které chceme vydavat ve vzajemné shodé. Nase spoluprace je vsak teprve na zacatku -
prvni spolecna cisla jsme vydali v prvnim kvartalu letosniho roku. V tuto chvili proto nasi spolupraci jesté
nastavujeme a uvidime, co toto partnerstvi prinese do budoucna.

Jak hodnotite perspektivy bytového trhu z hlediska jeho, reknéme,
politicko-ekonomického pozadi. To je pro vSsechny nikoli snad
primarni, ale pomérné dllezity parametr. Nebo ne?

Pokud to porovnam se situaci v uplynulém obdobi, jsou podle mne perspektivy bytového trhu v poslednich
dvou letech urcité lepsi. O¢ekavame, Ze se to projevi i na rychlosti prodejd, protoze politicko-ekonomicka
stabilita spolu s vyhodnymi sazbami posiluji spotfebitelskou divéru. Pfedpokladame proto, ze chut
nakupovat byty bude jesté o néco vétsi.

Zda se, ze toho vyuzivate, pocet vasich projektl stoupa?!

Je to pravda. Letos zahajime prodej zhruba 530 byt( v sedmi projektech. K véts$im, nové zahajenym
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projektiim patfi napriklad projekt V Zahradkach na Zizkové se 107 byty. Loni jsme realizovali také dvé
akvizice - jiz zminény Zizkovsky projekt a dalsi projekt U Hranic se 140 byty v Praze 10 - Strasnicich.
Cekame, Ze lepsi nalada ve spolecnosti se odrazi i na naSich hospodarskych vysledcich. Loni nam pocet
prodanych bytd v meziro¢nim srovnani vzrostl o 38 %, letos predpokladame dalsi narust o desitky procent.

Nase soucasné politické vedeni opét zvedlo téma socialniho bydleni.
Ma Skanska néjaké ambice v tomto ohledu?

Situaci na tomto poli monitorujeme, ovSsem tato idea jesté nema - podle mych informaci - néjaké
konkrétnéjsi rozméry. Vice se ale zabyvame seniorskym bydlenim, nebot’ vyvoj demografické krivky je v
tomto sméru jednoznacny. Inspiraci hleddme u nasi matky, ve Svédsku, protoZe pravé tam je uz del3i dobu
pomérné popularni systém vlastnického bydleni s nazvem BoKlok.

Co to je?

Strucné receno se jedna o koncept bydleni v priméstskych aglomeracich s dobrou dopravni dostupnosti, v
skupiné obyvatel. Tato cena by méla byt o zhruba 30 % niz$i nez primérné ceny bytl. Koncept BoKloku je
ve spolupraci s firmou IKEA aktualné rozvijen na nékolika trzich - napfiklad ve Svédsku, Dansku, Norsku a
Finsku. V Cechach BoKlok zkoumame a uvazujeme o moznostech jeho transferu, nebot zdejsi trh je
opravdu hodné cenové orientovan. Je ale asi na misté konstatovat, Ze pfenosnost narodnich stylu a
systémi bydleni ma sva Uskali. NapFiklad Svédové jsou v této oblasti pro leckoho az prekvapivé uniformni a
ve svych bytech nekladou az tak velky diraz na originalitu. Napriklad na bilou kuchynskou linku narazite
snad vsude. U nas je tomu, troufam si Fici, presné naopak.
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