Nové byty: v ocekavani dalsiho rekordniho roku
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,Vsechno vypada naprosto Uzasné. Prodej v tomto roce roste rekordnim tempem a pokud se dale budou
snizovat Urokové sazby hypoték, mizeme v dalSich mésicich oCekavat jesté lepsi vysledky!“ - tak popisuje
aktualni situaci na domacim trhu Marcel Soural, hlava spolecnosti Trigema, ktera dlouhodobé zpracovava
podrobné statistiky o jeho vyvoji. V Praze, ktera pro domaci bytovy trh predstavuje zhruba 60 % jeho
celkového objemu, se v prvnim Ctvrtleti prodalo 1 850 bytl, meziro¢né o 37 % vice, pricemz developeri za
né utrzili 7 mld. KE. V hlavnim mésté je pritom stale v nabidce zhruba 6 500 bytd, z toho 1 250 uz
dokoncenych, v ¢emz je 700 bytu po kolaudaci uz déle nez dva roky. Pfitom se na trhu nabizi 266 projekt(
od 165 developerskych firem. Co se jednotlivych segment( tyka, mirné poklesl vyznam téch nejlevnéjsich
byt( (hlavné vzhledem k jejich niz$i nabidce), zatimco posiluje segment vyssi, tj. byt v cenach nad 60 000
K¢ za metr plochy. V reakci na stoupajici poptavku developeri také zvysuji ceny (+ 2,3 %), vysledky
,realizace“, tedy realizovanych prodejl, ovSsem zatim tento vzestup nereflektuji a vykazuji mezirocné jen
0,5% rust. Roste i prodej v regionech a diky tomu se také zvysuje jejich podil na celkovém odbytu bytovych
novostaveb. ,,Mimo Prahu“ v prvnim Ctvrtleti naslo majitele celkem 1 600 bytu, coz v porovnani s
poslednim kvartalem lonského roku predstavovalo nardst o 23 %. Uz tradi¢né regionalnimu Zebricku
dominuje Stredocesky kraj, nasledovany Jihomoravskym, kde se promitaji vysledky brnénského trhu. Tady
se v obdobi leden- brezen prodalo 271 bytt, meziro¢né o 50 % vice. Pfitom primérné ,, metrové“ ceny
nabidky v Brné za Prahou zastavaji o zhruba 10 000 K¢ (priblizné 54 000 oproti 64 000); co se tyka cen za
celou republiku, tady statistici Trigemy dospéli k Cislu 40 000 KC. Na tiskové konferenci, kde spolecnost
Trigema v detailu predstavila Cesky bytovy trh v prvnich trech mésicich letosniho roku, byly prezentovany i
vysledky vyzkumu spolecnosti NMS na téma ocekavani a preferenci klient( developer(/prodejct bytl. Za
zminku stoji zvlasté skutecnost, Ze hlavnim kritériem vybéru z{istava stale cena a stavebni kvalita. ,,Cim
dale vice zakazniku prichazi se stavebnimi odborniky nebo alespon kamaradem, ktery se pohybuje ve
stavebni branzi,“ rika Marcel Soural.
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