Evropané jsou Setrni a nedivérivi realitni kutilové
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V zasadé stoji v pozadi mala ddvéra v realitni agenty a vysoké provize - proto lidé casto jednaji na vlastni
pést. ,,Soucasny pruzkum ukazuje, ze pouze 31 % Rakusanu se rozhodne najmout si agenta na prodej svého
domu," rika Bernhard Reikersdorfer, regionalni reditel RE/MAX Austria. Zda se vsak, ze to nejsou jen
Rakusané, kdo rezignuje na pomoc odbornika pri prodeji svého nemovitého majetku. ,,Prodej bez realitni
kancelare je urcity evropsky fenomén. Naproti tomu v Kanadé a v USA je témér kazda nemovitost
prodavana s pomoci maklére", rika Michael Polzler, vykonny reditel RE/MAX Europe, a dodava: ,,Podil
“samoprodejcti’ na celkovych prodejich je v Kanadé v soucasné dobé pouze 5 %, zatimco v Itlii a v Cesku
&i na Slovensku priblizné 50 % a ve Spanélsku dokonce 62 %.“

Provize boli!

Nejcastéji uvadény divod k prodeji bez maklére je provize. A také média informujici o nepoctivych
maklérich neprispivaji k pozitivnimu nazoru na realitni obchodniky. Neprilis pozitivni image oboru ma ale
své realné pozadi. ,,Hlavnim problémem, ktery v Evropé vidime, jsou nedostatecné sluzby nékterych
realitnich agentur. Bohuzel existuje mnoho priklad( toho, jak by to vypadat nemélo," vysvétluje Polzler.
Pritom sluzby odborniku by prfi realitnich transakcich mély a také mohou prispét k Uspéchu - predevsim by
méli byt schopni stanovit pomérim na trhu odpovidajici cenu, kdyz nikoli nepodstatna je otazka pravnich
nalezitosti.

Dalsi véci, které si mnoho agentt RE/MAX v§ima, je to, ze lidé podcenuji celkové Usili, energii a praci,
které jsou s prodejem domu nebo bytu spojeny. ,,Néktefi z nasich klient( se nejdrive snazi prodat na
vlastni pést, ale pak zjisti, Ze to neni véc, ktera se da udélat jen tak bokem a prijdou k nam," rika
Reikersdorfer. ”

Makléri: spatné reference i poveést

»RE/MAX Ceska republika v této souvislosti identifikoval, a to na zakladé vyzkumu a zku$enosti vlastnich
kancelari, pét hlavnich pricin, respektive divodu, proc lidé nevyuzivaji sluzeb realitnich kancelari. A vedle
toho i pét nejvétsich chyb, kterych se pri prodeji bez realitni kancelare majitelé nemovitosti dopoustéji.“
Fika Petr Frey, viceprezident pro marketing RE/MAX CR. ,,Domnivam se, Ze témto chybam by $lo
predchazet, kdyby lidé u nas vénovali vice Casu vybéru vhodného maklére nez prodeji na vlastni pést. Z
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referenci, certifikace a dosazenych prodeju se da mnohé zjistit a dobry maklér vam v kone¢ném vysledku
usetri Cas i penize.“ dodava P. Frey.

Pét hlavnich dlvod(, pro¢ nevyuzivame sluzeb RK

1. Neciti potrebu spolupracovat s realitni kancelari, jsou presvédceni, Zze prodej/koupi zvladnou sami,
a tak usetri provizi, kterou by museli makléri zaplatit.

2. Obecna nedlvéra v realitky a kvalitu jejich sluzeb.

3. Spatné reference, zkusenosti s realitnimi kancelaFemi.

4. Neochota platit provizi za nekvalitni servis realitni kancelare.

5. Neprahlednost a nejasnost provize - lidé nevédi, za co plati.

Pét nejcastéjsich chyb ,,samoprodejct“

1. Nespravné stanovena cena nemovitosti - nabidkova cena casto nerespektuje realnou trzni cenu a
odviji se od prani ¢i finan€nich potreb prodavajicich.

2. Neznalost pravniho stavu nemovitosti - prodavajici (ani kupci) nerozumi dobre pojmim jako
napriklad vécné bremeno, zastava, exekuce atd. Nevédi, jaky dopad maji zminéna omezeni na
uspésny pribéh obchodu.

3. Nekvalitni prezentace nemovitosti - zejména jde o kvalitu inzerovanych fotografii, popisu
nemovitosti, oznaceni nemovitosti diistojnym prodejnim bannerem (kartonovy papir s fixou psanym
napisem ,,NA PRODEJ“ na prestizi nemovitosti neprida).

4. Nedostatecna pripravenost nemovitosti na prodej - prodavajici opomijeji emocni aspekt obchodu s
nemovitostmi. Nedocenuji jaky vyznam pro zajemce ma prvni dojem, poradek, cistota, dokonce i
viné.

5. Neznalost realitniho prava - Ve snaze usetrit za pravnika lidé vyuzivaji vzorovych smiuv z
internetu, ¢i opisuji smlouvy jiz realizovanych pripada. Toto nékdy vede k chybam, ¢imz se zvysuji
mozna rizika (ohrozeni prodeje/koupé, problémy se zapisem do katastru nemovitosti, riziko podvodu a
nasledné ztraty penéz).
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