Mladych pritahuju rodinné domy, byt ako
medzié¢lanok odmietaju
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Zaujem o nizkoenergetické stavby prudko stupa

Jednym z t'aziskovych zaverov, ku ktorému ES vo svojom najnovsom prieskume dospeli, je zistenie, ze
riesenie byvania formou rodinného domu preferuje coraz viac mladych ludi, pricom 70 % z postavenych sa
uz nachadza v nizkoenergetickej kategorii.

»Za jeden z hlavnych trendov povazujem prudky narast zaujmu o nizkoenergetické domy. Spésobuju to
nielen ustavi¢ne st(pajice ceny energii, ale takisto dostupnost’ najnovsich technologii a materialov. Uplne
prekvapujuci pre mna je celkovy narast ekologického citenia klientov, ktori sa Coraz viac staraju o dopad
svojho chovania na zivotné prostredie,“ komentuje prieskum generalny riaditel spolo¢nosti Ekonomické
stavby (ES) David Mencl. S tym sQvisi aj vyssia oblubenost’ tepelnych Cerpadiel pri volbe zdroja
vykurovania, ktoré si do nového domu zaobstarava vyse 1/5 - 22 % klientov. Tak i tak zostava podla ES
najvyuzivanejsim zdrojom plynovy kotol, ktory volilo 68 % zaujemcov.

Priklon k mensim formatom s dispoziciou 4+1

Pozrime sa na d’alSie povSimnutiahodné trendy, ktoré spolocnost’ ES v danom predmete prieskumu
zaregistrovala. Narasta skupina mladych (spomedzi klientov ES ju viac nez z 1/4 tvoria ludia vo veku od 20
do 30 rokov), ktori svoje prvé byvanie riesia vystavbou rodinného domu. ,,Uplne teda vynechavaju akysi
medziclanok v podobe zakUpenia bytu,“ konstatuje aktualny prieskum ES.

Dlhodobo rastie oblubenost’ programov umoznujlcich vystavbu rodinného domu ludom, ktori disponuja len
minimalnou alebo dokonca Ziadnou hotovost'ou. Napriklad program Mlada rodina, ktory pocita s vlastnym
pozemkom a vstupnou hotovost'ou 5 643 eur, vyuzilo 46 % klientov, d’alSich 28 % zvolilo program Nulova
hotovost’, ktory umoznuje stavat dom dokonca bez akejkolvek vstupnej hotovosti.

Pokial ide o parametre, preferovanu dispoziciu a cenu samotnych domov, (udia sa v sucasnosti priklanaju k
mensim formatom ako v minulych rokoch. Kym napriklad v roku 2005 stavali domy s dispoziciou vacsou ako
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5+1 zhruba 3/4 klientov, dnes ju voli uz iba 31 %. Najviac - 36 % klientov uprednostnuje dispoziciu 4+1,
ktora spolu s domami 3+1 tvori momentalne nadpolovicnu vacésinu stavanych domov.

89 % klientov financuje byvanie formou hypotéky

Prinajmensom pozoruhodny je trend ohladom preferencie cien. Viac ako polovica (52 %) klientov dnes
vystavbu svojho domu tlaci pod hladinu nizsiu ako 100-tisic eur. ,,Najdrahsiu variantu, teda dom v hodnote
nad 200-tisic eur, voli asi 5 % klientov,“ uvadza spolocnost’ ES. Od toho odvodzuje aj priemernu vysku
Cerpanej hypotéky, ktora sa podla nej najcastejsie pohybuje v rozmedzi od 80-tisic do 120-tisic eur (44 %).
Celych 80 % hypoték sa aktualne Cerpa v rozpati 40- az 120-tisic eur.

Zaujimava je aj struktura klientov podla ich solventnosti (vysky mesacnej splatky). Vyse polovica (53 %)
splaca ciastku medzi 250-400 eur, 25 % klientov do 200 eur a na opacnom pole, teda nad ciastkou 500 eur,
sa pohybuje len 15 % z nich.

Drviva vacsina (89 %) Slovakov vyuziva na financovanie svojho byvania formu hypotéky. Oproti minulym
rokom vsak doslo k miernemu narastu hotovostnych klientov, schopnych platit’ celt vystavbu hotovostou.
Nakup ¢i vystavba nehnutelnosti znamenaju teda pre nich ¢oraz oblUbenejsiu formu ulozenia volnych
financnych prostriedkov.

»Informacie, ktoré sme vd'aka prieskumu medzi nasimi klientmi ziskali, su pre nas neobycajne cenné.
Aktualne priania a potreby nasich klientov sa snazime odrazat’ v priprave novych programov a novych
typovych projektov. Mame radost’, ked’ aj vd'aka nam moze niekto spokojne byvat,“ dodava najvyssi
predstavitel ES David Mencl.

Rychle riesenie: dom hotovy uz za 5 mesiacov

Ekonomické stavby, drzitel certifikatu akosti ISO 9001 a certifikatu ochrany zivotného prostredia ISO14
000, sa od zaciatku svojej existencie (2001) specializuju vylucne na oblast’ byvania a kazdorocne realizuju
a predavaju svojim klientom v strednej Eurdpe (Cesko, Slovensko, Polsko) vyse 400 rodinnych domov s
sluzieb - od individualneho projektu, cez vybavenie stavebného povolenia a financovania az po samotnu
realizaciu - a osobitnou cenotvorbou.

,Kladieme doraz na kvalitu a maximalnu efektivitu vSetkych procesov a k spolupraci si vyberame
partnerov, vd'aka ktorym moézZeme garantovat stavbu domu za priaznivl cenu,“ tvrdi o sebe stredoeurdpsky
lider v danej oblasti. Novinkou ES je ponuka kompletnej vystavby rodinného domu len za 5 mesiacov,
vratane usadenia projektu do konkrétneho pozemku a napojenia na inzinierske siete, a bez toho, aby to
islo na ukor standardne garantovanej kvality stavby. ,,Vychadzame v Ustrety klientom, ktori z roznych
dovodov potrebuju sirne postavit dom. Zaroven ale odmietame akékolvek kompromisy v kvalite,“ uviedol
Ales Urbanek, riaditel spolocnosti Ekonomické stavby Slovensko. Ako dodal, v programe Rychle riesenie si
klienti mo6Zu vybrat’ z ponuky viac ako 700 hotovych projektov.
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Trend minulorocnej jesene: domy plné presvetlenych a otvorenych priestorov:

1 - Dom Frantisek 5 s velkymi presklenymi plochami (126,16 m2)

2 - Dom Katka 24 typu bungalov s franctzskymi oknami (89,68 m2)

3 - Dom Lenka 14 s tradicnou sedlovou strechou a pristavanou garazou (171,6 m2)
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